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Chef & Unternehmen

United VARs: Partner flir internationale SAP-Projekte und mehr

Lokal stark, international schlagkraftig

Internationale SAP-Projekte umzusetzen, daflir braucht es

entsprechende Unterstiitzung. Vor allem vor Ort. Seit nun-

mehr Uber zehn Jahren zahlt das Partnernetzwerk United

VARs zu den globalen SAP-Projektrealisierern der ersten

Wahl, besonders fir Mittelstandler. Die angebotenen IT-

SAP-Services reichen vom SAP-Hana- oder S/4-Hana-

Einsatz inklusive Cloud-Nutzung bis hin zu Digitalisie-

rungsumsetzungen.

in Spanier, Ferran Latorre, ver-
Elésst sich notabene auf sich -

aber auch auf High-Tech. Es
geht hoch hinaus, immerhin zum
Mount Everest. Mit einem digitalen
Status-Tracker voller Sensaren. Schliis-
seldaten werden permanent in Echt-
zeit ermittelt, verdichtet und verrech-
net. Passende MaBnahmenvorschlage
zum optimalen Bergerklimmen wer-
den in Echtzeit angezeigt und helfen
dem Bergsteiger in jeder Aufstiegs-
phase. Entwickelt wurde die App

samt Datenmodell und adaquatem
Device im Innovation-Lab von Sei-
dor S.A. mit Stammsitz in Barce-
lona. Und zwar auf der Basis der
SAP Cloud Platform, einer Entwick-
lungs- und Integrationsumgebung,
die als Cloud-Ldsung genutzt wird.
Seidor ist IT-Dienstleister und SAP-
Partner sowie einer der Griinder von
United VARs. Wie All for One Steeb,
dem groBten SAP-Mittelstandspart-
ner hierzulande. Vor jetzt nunmehr elf
Jahren haben sich All for One Steeb

und Seidor zusammengeschlossen,
mit dem Ziel, als Allianz internatio-
nale SAP-Projekte im Kundenauf-
trag zu realisieren. Schnell erweiter-
ten sich der Kundenkreis sowie das
Partnernetz mit der Bezeichnung
United VARs. 40 Systemhé&user sind
mittlerweile mit von der Partie. Sie
sind quasi rund um den Globus an-
gesiedelt. Von Filderstadt bis Ko-
penhagen, von Paris bis Barcelona,
von Wisconsin bis Caracas oder von
Singapur bis Hanoi oder Makati auf
den Philippinen.

as Besondere: Die Allianz mit
Dzusammengenommen rund

10.000 SAP-Consultants und
Uber 8.000 betreuten Kunden bietet
einen ausgepragten ,cultural fit* mit
SAP-Losungen, Services und Vor-
Ort-Support in der jeweiligen Landes-
sprache. Und zwar mit genauer Kennt-
nis der nationalen Geschéaftsregeln,
Bestimmungen und Gesetze. ,United
VARs-Partner, meistens SAP-Gold-

Interview mit Detlef Mehlmann, Director (Chaiman) United VARs
Digitalisierungshelfer

Bei internationalen SAP-Projekten geht es um S/4 Hana, aber

auch um weitere SAP-Losungen. United VARs hat sich darauf

eingestellt, wie Detlef Mehimann, Director (Chairman) bei der

Reseller-Allianz ausfihrt.

Chefblro: Wie unterstiitzt United
VARSs die Unternehmen, die im Rah-
men ihres internationalen SAP-Ein-
satzes auf das neue SAP S/4 Hana
einschwenken moéchten?

Mehlmann: Bereits vor Uber einem
Jahr haben wir hier in unserem Cen-
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ter of Excellence for SAP S/4 Hana
und loT zusammen mit SAP die pas-
senden Vorgehensmodelle erarbei-
tet. Uber einen Pre Check Workshop
flhren wir jeden Kunden entlang sei-
ner individuellen Roadmap in die Di-
gitale Welt. Parallel treiben wir die
Zertifizierungen SAP Recognized

Expertise in SAP S/4 Hana sowie
SAP Solution Qualification voran.
Auch auf dem SAP Best Practices
Explorer, ein Marktplatz fur neue Ge-
schaftsprozesslésungen, geben un-
sere Partner den Ton an. Die Starken
unserer Allianz, lokale Verankerung
und globale Vernetzung, kommen
bei S/4 Hana besonders zum Tragen.

Chefbliro: United VARs unterstitzen
Anwenderunternehmen mit einer
Reihe von SAP-Lésungen. Warum
mehrere Lésungen und welche sind
das?



Partner, haben sich zu innovativen
Lésungen verpflichtet, mit denen
Kunden einen hohen Mehrwert ihrer
Investitionen in SAP-Software gene-
rieren”, erlautert Detlef Mehlmann,
Director von United VARs und Leiter
Business Development Internatio-
nal bei der All for One Steeb aus Fil-
derstadt.

ie Mehlmann berichtet,
ynutzen immer mehr Un-
ternehmen unsere Dienst-

leistungen bei ihren internationalen
SAP-Projekten. Sie sichern sich flr
ihre SAP-Notwendigkeiten die ein-
zigartige Verbindung aus globaler
Connectivity und lokaler Verantwor-
tung, die unsere United VARs-Partner
auszeichnet. 860 Neukunden, alle-
samt auf SAP Hana, hat unsere Alli-
anz alleine im letzten Jahr gewonnen®.

Mehlmann: Digitalisierung zieht sich
durch alle Fachabteilungen. S/4
Hana als ,,Digital Core* alleine ist da-
her nicht alles. Personalthemen,
etwa Success Factors, Concur
und Fieldglass, die Steue-
rung von Lieferketten
und Kundenbeziehun-
gen, also Ariba und
Hybris sowie das In-
ternet der Dinge, 1
also Leonardo, spie-
len daher neben S/4
Hana eine ganz wich-

Allesamt SAP-Experten aus
aller Herren Lander der SAP-
Reseller-Allianz United VARs.

Doch damit nicht genug. 2015
wurde die Allianz von SAP zum Glo-
bal Platinum Reseller ernannt. Da-
von gibt es weltweit derzeit nur neun
an der Zahl, meist IT-GroBkonzerne
wie Accenture oder IBM. Um lokale
Expertise und Best Practices zu tei-
len sowie mit den weltweit besten
Ressourcen von SAP direkt zusam-
men zu arbeiten, formierte United
VARs sechs sogenannte Centers of
Excellence: flir SAP S/4 Hana und
Internet of Things (loT, Fallstudie
eingangs), SAP Cloud Platform,
SAP Hybris und SAP Hybris Cloud
for Customer, SAP Success Factors,
SAP Cloud for Analytics sowie flr
SAP Business By Design.

tige Rolle. Auch hier leisten unsere
Centers of Excellence ausgezeich-
nete Arbeit und bringen lokale Erfah-
rungen aus Uber 80 Landern mit ein.

Chefbiro: United VARs
hat den Status eines
Global  Platinum
Reseller Partners
inne. Welche Vor-
teile haben Kun-
den von United
VARSs dadurch?

Detlef Mehimann

Chef & Unternehmen

Allesamt Lésungen, die die Digitali-
sierung der Neuzeit nutzenbringend
unterstlitzen. Vor allem die ERP-LO-
sung der neuesten Technologiege-
neration SAP S/4 Hana, die mit ihren
innovativen Features als ,digitaler
Kern“ fungiert.

i brigens erhielt United VARs
l l erst kirzlich, Mitte Mai 2017,
einen der begehrten Pinna-
cle Awards von SAP. Derlei Pramie-
rungen sind flinrenden SAP-Partnern
vorbehalten, die sich bei Entwick-
lung und Wachstum ihrer Partner-
schaft mit SAP besonders auszeich-
nen und so den Erfolg ihrer Kunden
férdern.

Gottfried Welz, freier Autor und IT-Fach-
journalist, Ostfildern bei Stuttgart

Mehlmann: Digitalisierung wird zur
globalen Herausforderung. Daher
rechnen sich Innovationen in Form
unserer mittelstandsgerechten Lo6-
sungen mit weltweit synchronisier-
ten und entsprechend belastbaren
Leistungsumféngen, Servicezusa-
gen und Vertragen flr unsere Kun-
den besonders. Hier kommt unsere
direkte Betreuung durch SAP Global
zum Tragen, die wir so nur als glo-
bale Reseller- Allianz erhalten.
www.united-vars.com
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