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All for One Steeb strebt aufwarts

IT-Dienstleister will Umsatz bis 2023 beinahe verdoppeln

ols. FILDERSTADT, 20. Dezember.
Wenn Kunden der RWE-Tochtergesell-
schaft Eprimo iiber das Internet auf ihre
Rechnung zugreifen wollen, miisse das
immer gleich schnell gehen, egal, ob ein
Kunde die Rechnung anschauen wolle
oder 50000 Kunden auf einmal, sagt
Lars Landwehrkamp, der Vorstandsspre-
cher des IT-Dienstleisters All for One
Steeb mit Sitz in Filderstadt bei Stutt-
gart. Das Unternehmen sorgt dafiir,
dass der Prozess im Hintergrund ohne
Probleme ablaufen kann. Die Daten lie-
gen in seinem Rechenzentrum. Er selbst
kauft in manchen Féllen Computerleis-
tung hinzu, wenn notwendig.

Das Unternehmen mit rund 1700 Mit-
arbeitern ist der wichtigste Partner des
Softwarekonzerns SAP, wenn es darum
geht, dessen Programme an Mittelstand-
ler in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz zu verkaufen und gleichfalls ein-
zufithren. Doch das reicht All for One
Steeb schon ldngere Zeit nicht mehr aus.
Deshalb hat das Unternehmen Jahr fiir
Jahr sein Aufgabenfeld ausgedehnt, bei-
spielsweise auf eigene Rechenzentren
oder eine 2017 gegriindete Management-
beratung.

Wenn mit Chefs anderer Unterneh-
men iiber die Weiterentwicklung von de-
ren Geschéftsmodellen gesprochen wer-
de, falle ndmlich manchmal noch der ein
oder andere Auftrag ab, beschrieb Land-
wehrkamp einen der Griinde fiir den Ein-
stieg in diesen Bereich. Sein Vertrag und

der von Finanzvorstand Stefan Land wur-
den kiirzlich vorzeitig um vier Jahre bis
30. September 2023 verlangert. Der IT-
Dienstleister hat sich ehrgeizige Ziele
verordnet. Bis zum ‘Geschéftsjahr
2022/23 sollen die Erlose auf bis zu 600
Millionen Euro und die Umsatzrendite
von derzeit 6,2 Prozent auf mehr als
7 Prozent steigen. Es bestehe beispiels-
weise grofler Bedarf, Software von Mi-
crosoft und SAP auf einer Benutzerober-
flaiche zu integrieren — beispielsweise
den Outlook-Kalender mit der SAP-Per-
sonalsoftware zu verkniipfen.

Im Ende September beendeten Ge-
schéftsjahr 2017/2018 wuchs das Unter-
nehmen weitgehend aus eigener Kraft.
Der Umsatz legte um 11 Prozent auf
332,4 Millionen Euro zu. Mit Beratungs-
leistungen wurden rund 133 Millionen
Euro erzielt und damit 6 Prozent mehr
Umsatz als im Vorjahreszeitraum. Das
Ergebnis legte nicht entsprechend zu.
Hintergrund seien unter anderem Inves-
titionen in das Cloud-Angebot sowie in
neue Wachstumsbereiche wie die IT-Si-
cherheit gewesen. Das operative Ergeb-
nis (Ebit) legte lediglich um 3 Prozent
zu, was einer Marge von 6,2 Prozent ent-
spricht. Im Vorjahr hatte die Marge
noch bei 6,7 Prozent gelegen. Die Eigen-
kapitalquote wurde mit 42 Prozent ange-
geben und lasst somit durchaus Raum
fiir Zukaufe. Seit dem Geschéftsjahr
2010/11 tatigte der IT-Dienstleister zehn
Unternehmenskéufe.



